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ALMUS Producent Papierów Higienicznych

ul. Poniatowskiego 50
32-090 Słomniki
tel. +48 12 388 16 77
fax. +48 12 388 07 40
NIP: 682-16-78-522
e-mail: almus@almus.pl

Słomniki, dn. 10.12.2010

ZAPYTANIE OFERTOWE

W związku z aplikowaniem o dofinansowanie w ramach działania 3.3.2 POIG, niniejszym przedstawiamy nasze zapytanie ofertowe na sporządzenie dokumentacji, która po ewentualnym uzyskaniu wsparcia będzie sporządzana w ramach projektu. 


Wszystkich zainteresowanych prosimy o nadsyłanie ofert w odniesieniu do całego poniżej wskazanego zakresu. Najważniejszym kryterium oceny ofert będzie najniższa cena.


Oferty stworzone powinny zostać według następującego wzoru.

Oferent:                                                                                                                      …………….., dn. …….

WZÓR OFERTY

Almus Producent Papierów Higienicznych,

Ul. Poniatowskiego 50

32-090 Słomniki

W odpowiedzi na otrzymane od Państwa zapytanie ofertowe, niniejszym przedstawiamy naszą ofertę: 

W ramach projektu stworzone zostaną następujące dokumenty:

I Opracowanie kompleksowej strategii rozwoju firmy, zawierającej następujące elementy:

a) analizę uwarunkowań zewnętrznych-zagrożeń i szans rozwoju Przedsiębiorstwa – macierze SWOT, BCG, General Electric (m.in. aspekty rynkowe, społeczne i kulturowe)

b) identyfikację najdogodniejszych rynków docelowych (na poziomie krajowym i międzynarodowym z podziałem na typy dotychczasowych i planowanych do wdrożenia nowych usług) oraz opracowanie strategii działania w odniesieniu do każdego z nich, zawiera min.: 

- porównanie pozycji konkurencyjnej Wnioskodawcy w stosunku do konkurentów na danym rynku (w ujęciu geograficznym) z podziałem na rynek papierów toaletowych oraz ręczników papierowych 

- biznes plan realizacji inwestycji planowanych do przeprowadzenia przez Wnioskodawcę w perspektywie 5 lat (opisywanych w pkt 21 wniosku)

c) analizy ryzyk dla planowanych do przeprowadzenia operacji inwestycyjnych związanych z wizją i celami Firmy oraz wskazanie potencjalnych możliwości uzyskania dodatkowego wsparcia finansowego/kapitałowego (co wspiera trwałość rezultatów projektu), m.in. ze środków rewolwingowych (gwarancje, kredyty pomostowe), dotacji (ze środków UE, EOG, krajowych) i przygotowania się do ich optymalnego wykorzystania w bieżącej (2007-2013) i przyszłej (2014-2021) perspektywie finansowej UE (dla wykazania potencjału montażu finansowego w przyszłości) 

d) analizę technologiczno-organizacyjną, która pozwoli wskazać typy rozwiązań organizacyjnych i technologicznych najbardziej pożądane z punktu widzenia długookresowej polityki inwestycyjnej Firmy w zakresie realizacji jej wizji i celów) – analiza ta pozwoli odpowiedzieć na pytanie, co dokładnie i za pomocą jakich konkretnych urządzeń i technologii (na podstawie dostępnych na rynku maszyn, narzędzi i oprogramowania oraz rozwiązań logistycznych) oraz w jakim schemacie organizacyjnym (szczegóły relacji z partnerami Wnioskodawcy) powinno zostać przeprowadzone, by planowane do przeprowadzenia inwestycje zakończyły się sukcesem 

e) analizę finansowych danych historycznych Spółki – badanie sprawozdań finansowych za 3 ostatnie lata obrotowe. Analiza zawierać będzie; analizę wstępną bilansu i rachunku wyników (statyczną i dynamiczną), oraz analizę wskaźnikową głównych obszarów funkcjonowania:

- Rentowność

- Płynność, 

- Obrotowość,

- Zadłużenie

Informacje uzyskane w wyniku analizy danych historycznych będą mogły zostać wykorzystane przez Zarząd do przygotowania biznes planów, dokumentów informacyjnych Spółki, itd.

Przygotowany zostanie dokument zawierający obliczenia w formacie xls oraz opis

f) opracowanie projekcji finansowych przepływów pieniężnych Spółki (opracowanie 3 różnych wariantów prognoz sprawozdań finansowych spółki w perspektywie 5 letniej).

Dokument będzie się składał z obliczeń w formacie xls oraz opisu.

Dokument będzie się składał z obliczeń w formacie xls oraz opisu.

g) Opracowanie finansowych szablonów wniosku kredytowego, wniosku pod dotacje unijne, opracowania dokumentu do celów zarządczych Spółki

Dokumentacja będzie zawierać obliczenia w formacie xls oraz opis założeń i wyników przeprowadzonej analizy. 

W cenie netto: …………PLN

II Przygotowanie Wyceny Przedsiębiorstwa (metoda DCF i metoda rynkowa) 

W cenie netto: …………PLN

III Opracowanie Memorandum Inwestycyjnego 

W cenie netto: …………PLN

IV Opracowanie teasera + prezentacji dla inwestorów 

W cenie netto: …………PLN

V Ocena stanu prawnego podmiotu w zakresie określenia zagrożeń związanych z aktualnie prowadzoną działalnością gospodarczą, w wyniku której zostanie przygotowany pisemny raport wraz z wnioskami dotyczącymi zmian w procedurach prawnych obowiązujących w podmiocie.

W cenie netto: …………PLN

VI Opracowanie koncepcja prawnej zmian w strukturze prowadzonej działalności pod kątem prawnego przygotowania podmiotu do pozyskania finansowania zewnętrznego wraz z przedstawieniem możliwych wariantów określających skutki tych zmian dla różnych form prawnych

W cenie netto: …………PLN

VII Przygotowanie instrukcji prawnej umożliwiającej przeprowadzenie zmian w aktualnej strukturze prawnej podmiotu wraz z przygotowaniem wzorów dokumentów dotyczących np. przekształcenia spółki 

W cenie netto: …………PLN

1. Oświadczam, że posiadam/nie posiadam* (*niepotrzebne skreślić) wiedzę i doświadczenie 
w dokonywaniu i wychodzeniu z inwestycji w spółki sektora mikro, małych i średnich przedsiębiorstw nie notowanych na rynku publicznym

2. Oświadczam, że posiadam/nie posiadam* (*niepotrzebne skreślić)  niezbędne zasoby i wiedzę, by zrealizować wskazane powyżej opracowania 

Oferta pozostaje ważna do dnia 30.06.2011

………………………….

podpisy

Oferty przygotowane na wyżej wskazanym wzorze powinny zostać przesłane na adres firmy (drogą pocztową lub elektroniczna) w terminie najpóźniej 14.12.2010.


